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 INSUMOS BOLIVIA EXPORTÓ 
PRODUCTOS POR BS149.2 
MILLONES A VENEZUELA

EL PRIMER SEMESTRE DE 2015



 Insumos Bolivia exportó 
productos por Bs149.2 

millones a Venezuela el primer 
semestre de 2015

(INBOL).- Insumos Bolivia exportó 
productos por un valor de Bs. 
149.246.243.35 a Venezuela en el primer 
semestre de 2015, consistente en leche 
entera en polvo, palmito en conserva y 
tela, generando recursos para  Bolivia e 
inyectando recursos frescos en las 
empresas nacionales.

Una de las funciones asignadas a 
Insumos Bolivia desde su creación, 
mediante Decreto Supremo Nº 29727, es 
la de “Comprar en el mercado interno 
productos con valor agregado destina-
do a la exportación, a fin de articular la 
oferta de productos de las Unidades 
Productivas del país con mercados 
externos”. Para operativizar el proceso, 
en 2013, el Gobierno Nacional dictó el 
Decreto Supremo Nº 1561, -ampliado por 
los DS Nº 2016 y 2336-, mediante el cual 
se asigna recursos a Insumos Bolivia para 
la adquisición de productos con valor 
agregado en el mercado interno para su 
posterior exportación, con el fin de 
incentivar la producción interna.

La entidad estatal, a través de su máxima 
Autoridad Ejecutiva, llevó adelante las 
negociaciones con Venezuela, para el 

caso de los alimentos con La Corporación 
de Abastecimiento y Servicios Agrícolas 
SA (LA CASA SA), y en el caso de la tela, 
con el Fondo de Desarrollo Microfinan-
ciero. “Con ambas entidades se definie-
ron cantidades y precios justos en una 
operación llevada adelante en el marco 
de un trato equitativo y digno, valores 
que se encuadran en los principios de 
complementariedad y compensación 
comercial vigentes entre dos países 
amigos y socios”, describe el Director 
General Ejecutivo de Insumos Bolivia, 
Oscar Sandy.

La autoridad explica que Venezuela es 
un mercado importante para los 
productos manufacturados nacionales, 
pero que antes de concretar los proce-
sos, se identifica si existe el suficiente 
abastecimiento en el mercado interno 
principalmente en el caso de los 
alimentos. “Primero está la familia 
boliviana, pero sí se determina un 
excedente que puede ser enviado a un 
mercado interesante como el de Vene-
zuela donde se tiene la demanda del 
mismo, entonces se realizan  las 
gestiones necesarias para su exporta-
ción”, afirma Sandy.
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Además, no son solo las empresas las que se benefician, sino los 
productores primarios, quienes reciben un precio justo y 
oportuno por su materia prima, y los trabajadores de las empre-
sas, porque se generan fuentes de trabajo estables  dignas.

“Insumos Bolivia, desde que administra este fideicomiso, ha 
generado recursos para el Estado y germinado mejores condi-
ciones para las empresas con un mercado en crecimiento. En el 
tiempo, esperamos diversificar los productos que son enviados 
así como el destino de los mismos”, afirma el Director General 
Ejecutivo.

Compra al contado contra entrega del 
producto, sin requerir créditos o estar 
sometido a costos financieros por 
medios de pago utilizados en la 
exportación. Esto representa recursos 
frescos para cada empresa.

La logística en su integridad es llevada 
a cabo por Insumos Bolivia.

Las empresas adquieren la información 
necesaria de la operación, para poder 
exportar sus productos de forma 
autónoma a futuro.

Cada empresa realiza la venta de sus 
productos en el mercado interno a 
precio justo (siempre y cuando el 
mismo se adecúe al precio 
internacional o sea aceptado por el 
importador extranjero).

Restitución del crédito fiscal mediante 
Notas de Crédito Fiscal, por el IVA 
(13%) de la factura interna. Las Notas 
de Crédito Fiscal se utilizan en estas 
operaciones como devolución de 
impuestos internos para los productos a 
ser exportados, evitando la exportación 
de impuestos y doble tributación en el 
extranjero; otorgando competitividad 
en precio a los productos exportados.

Este proceso que se inicia en 2013, 
con la exportación de azúcar, leche y 
palmito, tiene las siguientes ventajas 

para las empresas nacionales:

Los productos fueron embarcados desde marzo, en un proceso 
que comenzó con el despacho de la  leche en polvo fortificada, 
cuyo proveedor fue Pil Andina SA, y continuó con el palmito que 
es elaborado en las plantas que administra Insumos Bolivia en el 
Trópico de Cochabamba, para finalizar con la tela que fue adqui-
rida a Empresa Nacional Textil, ENATEX. Los dos primeros 
productos fueron transportados inicialmente hasta el Puerto de 
Arica-Chile, para ir por vía marítima hasta Venezuela, y el terce-
ro por vía aérea, que fue embarcado y descargado en Venezuela 
el 3 de junio.

A finales de junio, casi la totalidad de la leche y palmito fue 
desembarcada en el caso de la primera en Puerto Cabello y en el 
caso del segundo en el Puerto La Guaira.

Insumos Bolivia seguirá articulando la oferta exportadora del 
país consolidando los mercados para la exportación de produc-
tos manufacturados y abriendo nuevos mercados,  en el marco 
de una nueva visión sobre el rol que cumple el Estado dentro de 
la economía.
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263 mototaxistas fueron 
beneficiados en Beni con 
instrumentos de trabajo 

de calidad

(INBOL).- Insumos Bolivia distribuyó 263 
motocicletas en Beni, desde que comenzó 
el Programa de Fortalecimiento al sector 
Mototaxista, en noviembre de 2014, en 
Trinidad, Riberalta, San Ignacio, Yucumo y 
Guayaramerín.

El 24 de noviembre de 2014, con la presen-
cia del Ministro de la Presidencia, Juan 
Ramón Quintana, se realizó el lanzamiento 
del programa que busca favorecer a los 
mototaxistas entregándoles una herra-
mienta de trabajo propia que permita 
liberar económicamente a este sector, para 
brindarles mejores condiciones de vida.  

Para llegar a una mayor cantidad de benefi-
ciarios, se estructuró junto al Banco Unión 
SA un producto crediticio específico para el 
sector, con requisitos que puedan comple-
tar, y son: Ser mototaxista, estar afiliado a 
un sindicato, dos garantes personales, no 
tener deudas pendientes con el sistema 
financiero y un aporte propio equivalente 
al 10% del valor de la moto.

Miembros de los sindicatos 18 de 
Agosto, Terminal, Jema Villa Marín, 18 
de noviembre, Riberalta, Progreso, 1 de 
Mayo, San Luis, Bartolomé Bravo, 3 de 
diciembre, Fátima, 30 de Junio, San 
Antonio, Intercultural y 17 de Agosto, 
presentaron su documentación a los 
oficiales de crédito del Banco Unión SA 
y, luego de un proceso de revisión, 
accedieron a adquirir las motos en 
cuotas, con el 11% de interés anual, a 
un año plazo.

Las mototocicletas entregadas hasta la 
fecha han respondido al desafío de ser 
vehículos de servicio público, convir-
tiéndose en herramientas de trabajo 
fiables, que permiten a los mototaxis-
tas cumplir con sus obligaciones con el 
banco y mejorar sus ingresos.

Insumos Bolivia continuará con el 
programa en tanto existan solicitantes, 
quienes no solo pueden adquirir las 
motos a crédito sino al contado.

CILINDRADA

150 cc.
0 km.

Precio al contado

Bs 6.168

CILINDRADA

125 cc.
0 km.

Precio al contado

Bs 5.482

Tupac

Condor
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